
智行理财网
招商银行二手车按揭(招商银行汽车分期可以买二手车吗)

 

近两年，乘着政策东风，二手车业务在远通的定位持续升级。据周景霞介绍，2019年远通首次提出以维修业务为本，将二手车业务作为关键增长点的“双引擎”战略。为贯彻这一战略，远通将二手车业务升级为集团执委会专项调度项目，并向4S店输送专业人才，强化店内集中高效拍卖处置，解决4S店的检测定价难题，提升处置效率。事实证明，“双引擎”战略落地一年多，远通二手车业务提升显著。今年，远通“双引擎”战略再度升级，二手车业务要扛起集团的半壁江山。而为了匹配这一战略定位，远通将为旗下4S店全面引进车易拍超级4S二手车业务解决方案，搭建数字化管理体系，提供丰富的业务运营模块。

经历了互联网“野蛮人”的入侵和几轮资本洗礼，二手车行业逐渐走出模式竞争的怪圈，经过资源整合后的生态竞争或许会成为下一阶段的主题，这无疑为迟迟做不好二手车的经销商集团创造了厚积薄发的条件。而这也正是记者此次在远通汽车采访中感触最深的。

谈及远通二手车的经营理念，周景霞告诉记者，远通坚持深耕山东省，在省内逐步建立了100余家4S店，销售及服务网络遍及临沂三区九县，形成了庞大的二手车源地，有助于发挥规模化的二手车处置效应，对当地二手车商产生吸引力，如今市场入驻商户已达千余家。远通还利用集团土地资源，打造适合经销商集团新旧车业务发展的二手车交易市场，形成“以商招商，以商养商”的良性循环，生态服务平台也得以持续升级优化。

周景霞对有志于做好二手车业务的经销商同行，分享了四点经验：首先，以服务赋能集团4S店，提供检测评估师的培训、二手车的整备拍卖、一站式的交易过户服务等，有效降低4S店管理成本，提高盈利能力。其次，以数字化业务系统赋能，为4S店搭建数字化二手车业务体系，提高人效、利润率和置换率。第三，通过厂家品牌认证二手车店，带动市场诚信经营，引入第三方信息服务机构，为每辆进入市场的二手车打上诚信标签，打造诚信有保障的二手车交易市场。第四，以二手车交易市场为平台，建立面向社会的机动车登记服务站、检测服务站，搭建集鉴定评估、整备维修、司法鉴定、拍卖、报废拆解为一体的二手车生态服务平台，并实现业务间互生互利，形成自循环体系。
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