
智行理财网
销售银行产品(销售银行产品怎么做账)

拿到征地补偿款70万，想去银行存定期，结果变成买了5年理财保险，光天化日之
下，存定期怎么就活生生变成买保险呢？根据河南都市频道报道：家住河南的马大
哥就遭遇这个故事。

本期话题：

1、 从存钱到买保险，整个过程究竟是怎样的

2、 5年期的定期理财保险收益如何？

3、 银行变相销售保险理财产品是否合规

4、 日常买保险注意哪些点

一、从存钱到买保险，整个过程究竟是怎样的

家住河南的马大哥，不久前拿到征地补偿款70万，想去邮政银行存定期，银行营业
员让他元旦以后再过来，利息高一点。

元旦后，马大哥询问利息有多高，营业员说高的4.5%利息。

银行说大额存单存定期，到旁边的办公室去存。

银行说存款70万，是不是要带份保险，买份保险为这份存款，询问马大哥看后是否
同意，马大哥看到一年三四百块块钱：
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现场马大哥就签字交费，一次性扣除了70万，马大哥疑虑存了这么多钱，怎么不见
一个字据，营业员告诉他半个月以后再来拿，结果拿到的是一份保单。

当局者迷，旁观者清，从整个流程来看：

1、 营业员说的利息4.5%，指的是保单五年到期收益率，正常大额存单五年收益率
4.1-4.3%。

2、 销售方法升级，买保险需要双录，也就是录音录像，银行通过一份300多元的
保险做幌子，引导用户实际购买70万保险，从录音录像来看确实是“同意买保险”
。

3、 半个月后再来拿保单。银保监会规定长期产品犹豫期不得低于15天，犹豫期内
可以无条件退保退还保费，半个月后来拿保单，意味着刚过了犹豫期，无法全额退
费。

对于懂保险的人而言，觉得这都能上当？但对于不懂保险，对银行又深信不疑的人
，上当在所难免。

二、5年期的定期理财保险收益如何？

在银行投保的保险理财产品，保障期限5年，交费期限一年，也就是趸交70万，保5
年，五年到期拿钱，保额777700元。

两全保险分红型：
两全保险就是生死两全，生可领钱，死可赔钱，分红型说明这款产品每年有分红，
分红金额是不确定的。

平平安安五年到期：可以拿到保额+分红，保额是777700+不确定的分红，就是五
年到期拿的钱；

中间不幸身故，那么可以按合同约定赔钱：
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40岁趸交10万，保额111100元，45岁到期，分红按照低档、中档和高档来预计，
高档通常很难，看看低档和中档，低档没有分红，中档累计分红4588元

1、按照低档

一次性存10万，五年到期最低拿到111100元，没有分红，五年利息11100元，平
均每年利息2220元，年利息：2.22%

2、中档分红

如果有中档分红，总共拿到115688元，平均每年利息3137元

也就是存10万，年利息3.1%左右。

3、高档分红

如果拿到高档分红，总共拿到111100+10298=121398元，平均每年利息：4279.
6元，年利息单利4.27%。

意味着即使这款产品按照最大分红，五年平均利息没有4.5%。

三、银行变相销售保险理财产品是否合规

银行渠道，也叫做银行保险渠道，是保险公司三大销售渠道之一，只要有保险代理
的资质，肯定有权销售保险产品。

这个案件中，银行营业员明显存在两项违规行为：
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1、
混淆产品类型。
年交300多元的保险，变成交费70万，对产品名称，实际交费金额、保什么、不保
什么没有如实告知用户。

2、 夸大收益。无论怎么计算，预期收益达到4.5%，最高4.2%

保险产品过了犹豫期，就只能退现金价值，但是如果是因为客户经理销售误导、代
签名等情况，可以向保险公司或银保监会投诉，最后可以协商退保。
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