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不久前，证监会可能会叫停影视文娱类上市公司再融资、重组并购的消息刷屏朋友
圈。这一政策若属实，对行业影响巨大。

今天我们来说一说企业融资应该知道的常识有哪些。聚集金融焦点

一、股权融资与项目融资的区别

1.股权融资：指企业通过增资的方式引进新的股东的融资方式，总股本增加，钱到
了企业而不是到了老股东手上。

2.项目融资：针对特定的项目，比如一部影视剧一个综艺节目的融资，项目结束则
清盘结算。

有些项目会通过设立项目公司的方式来融资，形式上也是股权融资，但是事实上仍
然是项目融资，关键点在于：

（1）项目公司在项目完成后会结算，股权融资的项目会持续经营

（2）一个企业可以同时设立多个项目公司，但股权融资的话，投资人一般都会要
求创始人不能在体外还有别的同行业的公司存在。

3.卖老股：原股东将持有的公司股份卖给投资人，钱到老股东手中，不到企业。

二、什么叫A轮B轮？

天使轮的意思大家应该都比较清楚。投资阶段的A轮、B轮、C轮更多是一种俗称，
并没有明确的定义和概念。可以从两个维度来理解：

1.轮次。就是对外融资的次数，第一轮就是A轮，第二轮就是B轮。

2.企业发展的阶段。从这个角度理解可能更准确：

（1）天使轮：非常早期，可能只是一个想法，什么都没有，甚至公司都还没注册
。这时候投资的投资人，叫天使投资人。

如果没有拿天使投资的钱，企业运营了一段时间，产品出来了，但是公司还是比较
弱小，这时候拿的投资也还是叫天使轮。
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（2）A轮：产品雏形开始有了，还比较弱小，可能还没盈利没形成自我造血功能。
这时候企业的风险还比较大，投资的投资人一般叫做风险投资人(VC）

有的文娱企业一开始就是创始人自己拿钱做，没有天使投资也没有对外融资，当他
融资时已经盈利几千万甚至上千万，这时候的第一次融资我认为也是A轮，这时候A
轮更多是轮次的意思。

（3）B轮：公司相对成熟了模式也比较清晰，需要更多的资金来复制。这时候的投
资人要么继续是风险投资人，要么PE基金开始进来。

PE基金的意思不展开阐述，直接理解为，PE基金是投资较为成熟企业的基金。

PE基金和风险投资的区别是：风险投资投更早期，那时候估值更低，愿意冒更大风
险来博取更高回报；PE基金投后期，估值往往更高，他们宁可投的贵一点投更成熟
企业也把投资风险降低下来。

（4）C轮：公司模式非常成熟，这时候往往企业已经有规模的利润。这时候投资的
基金会以PE基金为主。

三、投资人怎么赚钱

投资当然就是为了赚钱，赚钱靠的就是企业的成长带来的股权增值。

投资人中，纯自有资金的我们不多谈，主流机构是对外募资的。对外募资的基金，
主要赚两个钱，一个是管理费（大概每年2%），一个是carry，一般20%，也就是
基金退出本金还给投资人，利润的20%要给基金管理人。

不需要小看管理费。10个亿的基金，每年就是2000万。有的基金投资人靠运气投
出一两个好项目后，就不断发基金做规模，先奔着把管理费赚了。

要赚后面的carry，就要真正退出，就是落袋为安。所以投资机构很看重退出渠道，
一般有这样几个退出渠道：

1.IPO：就是在上海深圳的交易所挂牌上市(在新三板挂牌不叫IPO)，IPO是最好的
。

2. 并购出售：投资公司跟老股东创始人一起套现。这个并购方向可以是卖给上市公
司，也可以卖给别的企业。

                                    2 / 3



智行理财网
企业融资知识(企业融资须知)

3. 卖老股：股份卖给其他投资机构，其他机构也是奔着IPO或并购的诉求来的。

4. 战略投资：这是个例外，一些产业上的大企业，会为了跟核心环节的公司形成更
深度关系而进行投资，这种投资对退出的诉求没那么强烈。

这就是昨天证监会政策的影响，并购出售叫停的话，文娱投资机构的退出渠道就少
了一个，IPO审核也可能更严格，这就会让他们对文娱企业的投资特别是早期项目
的投资更谨慎。

四、投资人看重什么

1. 赛道。赛道就是企业所从事的细分领域和商业模式是什么，这个应该是第一位决
定性的。

特别强调的，别相信什么我就是看好你投人第一，这么说是把企业也误导了。赛道
不好，再优秀的人也没戏。人与人之间差距不会太大，创始人之间也是如此。别以
为自己这个人有多么独一无二，别把自己忽悠了。多琢磨行业发生的变化与细分的
机会。

2. 团队。人是最大的变量，所以最关键。首先，选什么赛道是风口，有前途，然后
再看什么人能跑出来。

创始人应对机构，最重要是真诚，不用迎合。比如对方天天讲情怀，你跑去跟人凑
情怀，那场面可能很尴尬，人家可能真是演讲需要。

看人看团队要看的东西很多，过去的履历，目前的组合，思维方式，做人做事的模
式，这是一个系统工程，可以说几天几夜。

如果非要一句话总结，那就是让投资人看到，你是一个拥有赚钱能力又不会把投资
人坑了的人。

3. 产品。就是你做出的东西是什么，产品是什么。任何创意，任何行业资源终归要
落实到产品上，用产品来验证。

4.商业模式。从商业模式来说，投资机构对平台型、技术型公司的偏好会高于纯内
容型公司。找到自己的定位很重要。
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