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一、代投保单怎么填

1、投保人的姓名或名称，应当用投保之时的法定姓名或名称──户口簿(身份证)上
登记的公民姓名或在主管机关(如工商行政管理部门或民政部门)登记注册的法人名
称。

2、投保人的地址要详细写清地址全称。如果住所地(户籍所在地或法人注册地)与
其居所地(居住地或法人营业地)不一致时，应当分别填写清楚。

3、投保人的职业或经营范围，应当填写投保人在投保之时，所从事的职业或主管
机关批准的经营范围。具体的职业，不要用工、农、商、学、兵等简单写法。而应
当写出具体的工作性质，如司机、教师、纺织工、大学生等。

4、投保人欲投保何种险种险别，是否已就同一保险标的、保险风险向其他保险人
投保同一险种及其投保人的保险金额。

5、投保的保险标的应当填写清楚。比如，投保财产保险的标的的名称、种类，数
量及其座落地点等均应分项填写。而人身保险的投保单，则应就投保生存、死亡、
伤残、劳动能力、疾病及其医药费支出等标的予以明确填写。

6、投保人身保险时，投保人还必须如实填写被保险人的姓名、年龄(出生年月日)
，从事的职业或工作岗位等。其中，被保险人的年龄应当采用公元纪年的实足年龄
。不足一年的，大于6个月的计算为上一年，不足6个月的计为下一年。例如，被保
险人年龄为20岁又7个月的，则填写为21岁。

7、投保人身保险时，投保人应当根据被保险人出于真实意志所指定的受益人，在
投保单中填写受益人的姓名、住址。如果该受益人在国外或其他地方工作或居住的
，还应当将其通讯地址予以填写。如果被保险人未指定受益人时，投保人可在受益
人一栏内暂填“法定继承人”。

8、填写投保金额时，投保人应当根据投保标的的具体情况和自己寻求保险保障的
需要，以及保险人在有关保险条款中的要求，填写适当的数额。

9、投保人应当在投保单上亲自签名或盖章。如果是文盲的，可用“十”划押，不
要用手指模来替代。

二、小店随心推怎么代投

代投是指代理推广某个品牌、产品或服务，并为其进行推广活动。如果您想代投小
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店随心，您可以按照以下步骤进行操作：

1.注册成为小店随心的代理商：访问小店随心官方网站，填写代理商申请表，提供
相关的个人信息、联系方式和经营计划。

2.了解小店随心产品和服务：仔细阅读小店随心的产品介绍、使用说明和推广计划
。了解这些内容有助于您更好地进行代投工作，推销产品和服务。

3.制定推广计划：根据小店随心的定位和目标受众群体，制定一份详细的推广计划
。计划包括推广方式、推广渠道、推广时间和预期效果等。

4.进行市场调研：了解目标受众的需求和购买习惯，确定合适的推广渠道和推广方
式。可以通过问卷调查、网络搜索、社交媒体等方式进行市场调研。

5.策划推广活动：根据市场调研结果和推广计划，策划并实施一系列推广活动，包
括线上线下宣传、促销活动、推广文案等。

6.利用社交媒体推广：注册并开设小店随心的社交媒体账号，通过发布有关产品和
服务的内容、与用户互动，增加品牌知名度和用户关注度。

7.建立合作关系：与相关行业的合作伙伴建立联系，开展合作活动，增加产品曝光
度和销售机会。

8.提供优质后续服务：在推广过程中，及时回复用户的咨询和反馈，提供专业的售
后服务，建立良好的用户口碑。

9.定期评估和调整：定期评估推广活动的效果，根据评估结果调整推广策略和方式
，提高推广效果。

10.持续学习和提升：关注行业最新动态和市场趋势，学习相关的推广知识和技巧
，提升自己的专业能力和推广效果。

以上是代投小店随心的一些建议，希望对您有所帮助。

三、代投抖加被投人知道吗

1、1可能知道2因为代投抖加是一种不光彩的做法，如果被投人反复分析投递的简
历，可能会发现这种情况，或者是投递成功后，面试官在面试过程中发现了不符合
的情况，也可能会知道。
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2、3如果想要保证被投人不知道自己使用了代投抖加，最好的方式是正常投递职
位而不是使用这种违规手段。

3、坚持诚信原则是建立长期职业规划的基石。

四、淘宝抖加代投靠谱吗

淘宝抖加代投并不完全靠谱。虽然有些代投平台会筛选出一些高质量的KOL并提供
保护措施，但仍然存在一些不良商家通过虚假承诺或出售假货等手段欺骗消费者。
因此，消费者在选择抖加代投平台时应该注意筛选，选择有信誉、口碑好的平台，
并且要对产品进行仔细的鉴别和评估，减少负面风险。
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