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信托和货币基金那个安全？信托基金和基金的区别

本篇文章给大家谈谈信托和货币基金那个安全，以及信托基金和基金的区别对应的
知识点，文章可能有点长，但是希望大家可以阅读完，增长自己的知识，最重要的
是希望对各位有所帮助，可以解决了您的问题，不要忘了收藏本站喔。
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一、信托公司好还是银行好

1、信托产品的发行渠道分为主动销售和三方机构代销，从成本和收益上看代销肯
定是要有销售费用，一般行规代销给机构投资者几十bp，代销给高净值客户销售费
用1-2个点。这些都是从产品收益中扣除。

2、换句话说，直接从信托公司买产品收益更高，因为销售费用低或者没有。信托
公司销售能力差别很大，销售能力不行的一般会选择找专业机构代销。

3、专业机构包括有代销资质的商业银行，五大行，股份制，部分大城商行。还有
专业的三方管理机构，比如恒天财富中融的，诺亚财富。

4、专业机构代销虽然收益低但也是有好处的，一般来说代销产品也要过代销机构
的风控，等于多了一重风控，且银行一般要比信托风控更严格，过了银行的风控你
能更踏实点。财富公司的代销风控也还不错，但是财富公司一般对代销产品的收益
有相对银行高的要求，风险和收益是成正比，一般三方财富公司的产品质量要相对
弱于银行的。

5、还有个耍流氓的内幕，银行虽然没有法律责任，但大部分情况下会为自己带代
销的产品做隐性增信，包括不限于流动性支持，展期，抑或直接出钱刚兑。因为银
行的商誉真的损失不起

6、各个销售渠道大致倾向和特点如上，但是很多时候也有同一产品，同样价格在
三个渠道同时销售的，咱不抬杠，说一般情况。

7、选银行代销信托推荐股份制银行层级，个金业务做的不好的行产品价格会高，
收益风险均衡；大行代销产品收太低；城商行风控太激进。

8、产品选择上，选公司是个办法，虽然现在天天有人嚷嚷打破刚兑，但没有人敢
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，除非真兜不住了。目前68家里面没有爆雷产品的信托公司几乎没有吧，大公司无
非是兜底能力更强，国企更担心商誉。68家公司的注册资本和股东背景网上都能查
到，具体不细说。注册资本大的，央企，国企背景公司优先吧。净资产30亿以上能
和保险资金对接的优选。注意负面消息，政治因素。

9、具体到产品层面，基础资产，产品信用结构等级，增信措施要搞清楚。白话说
信贷思维就是，谁借钱，借钱去干啥，那什么还钱，还不上怎么办。最好买有评级
的产品，AA或以上产品，国资背景，有抵押，有可变现的实物抵押优先。产品说起
来就比较复杂了，不展开。

10、最后说一下，信托在固定收益产品中算是风险相对高的，虽收益可以，但流
动性弱，

不建议做现金资产全额配置，可支配现金投资信托产品的比例不要超过30%。

11、不建议做现金资产全额配置，可支配现金投资信托产品的比例不要超过30%
。

12、综上，专业人士能看懂产品的，直接找信托公司买，看得懂产品自己去信托
公司抢不到份额的找财富公司买，不太看得懂产品的找银行买，完全看不懂产品的
你还是去做协议存款，买点货币基金，债券型基金。权益类产品不讨论。

13、风险和收益永远是成正比，没有绝对的无风险收益。资产配置应该追求绝对
收益，并遵从安全性，流动性，收益性原则，本金安全性永远是第一位。

二、500万买信托还是理财

1、这个一是要看自己的需求，是否是刚需，要是刚需的话直接买房，因为刚需在
任何时候买房都是正确的时点，如果不是刚需，而是投资买房的话，那就另当别论
。

2、目前房市不温不火，十年黄金期已过，不建议投资买房！二是不是刚需配置信
托产品是个不错的选择，信托公司毕竟是经银监会批准成立的正规金融机构，实力
强大，银行理财资金大部分也投向信托产品，不过银行理财收益4-5％要比信托8-9
％低不少，在银行理财等于资金的收益让银行赚不少，基于安全度是一样的。

3、建议直接在信托公司买信托产品会更好些，就是信托门槛比较高，一个信托产
品100万起投，100-300万共50个小额，300万以上不受限制，信托理财规模截止
到19年2月达到22万亿，超越银行理财21万亿，位于四大金融机构之首，信托产品
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也以安全度高

关于信托和货币基金那个安全和信托基金和基金的区别的介绍到此就结束了，不知
道你从中找到你需要的信息了吗
？如果你还想了解更多这方面的信息，记得收藏关注本站。
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